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Isletmelerin iiretmis olduklar1 mal ve hizmetlerin etkin bir
sekilde pazara sunulabilmesi icin, gerekli planlama ve
uygulamalar gerceklestirebilecek, degisen pazar sartlarinin
gerektirdigi mesleki bilgi ve becerilerle donanmus, iilkemiz ve
diinya isletmelerinin pazarlama ve satis uygulamalarinda
ihtiya¢ duyduklari meslek elemanlarinin yetistirilmesidir

Boliimiin amaci

Amaglar kisminda belirtilen nitelikler ¢ercevesinde belirtilen

Boliimiin Hedefi .
becerileri kazandirmak.

1. Atatiirk ilkeleri konusunda bilincli ve Inkilap Tarihi konusunda
bilgi olmak,

2. Iyi derecede Tiirk¢e kullanim becerisine sahip olmak,

3. Mesleki alanda matematik becerilerini kullanabilmek,
4.Alaninda yeterli olabilecek diizeyde Ingilizce bilgisine sahip
olmak,

5.Uretilmis olan mal ve hizmeti tiiketicinin istek ve ihtiyaclari
dogrultusunda sunmak icin gerekli olan Kkiiltiirel, hukuksal,
finansal, yonetsel ve halkla iliskiler konularinda bilgi sahibi olmak,
miisteri iliskilerini yonetebilmek,

6.Pazarlamanin temel ilkelerini bilmek, pazarlama arastirmalar
yapabilmek, tedarik zincirlerini bilmek ve perakende yonetimini
bilmek,

Ogrenme Giktilar
7.Satis planlamasi, yonetimi ve egitimi icin gerekli bilgilere hakim

olmak,

8.Isletme ic ve dis cevresi arasinda iletisim kurabilmek ve
gerektiginde pratik coziimler sunabilmek,

9.Elektronik pazarlama, Uluslar arasi pazarlama tekniklerini
bilmek ve D1s ticaret islemleri ile ilgili temel diizeyde bilgi sahibi
olmak,

10.11gili olduklan s ve sosyal giivenlik mevzuat: hakkinda bilgi
sahibi olmak,

11.Temel isletme, ekonomi ve istatistik kavramlarma hakim
olmak,

12.Yazili ve sozlii iletisim kurallarim bilmek, etkin iletisim
becerilerine sahip olmak,




Egitim Ogretim
Yontemileri

Hayat boyu oOgrenme perspektifinde bireysel o0g8renmeyi
destekleyici, 0grenci merkezli ve yeterlik kazandirmaya
yonelik asagidaki yontem ve teknikler uygulamir. Ders,
Tartismali Ders, Ozel Destek, Yapisal Ornekler, Role
Yapma, Drama, Problem Co6zme, Vaka Calismasi, Beyin
Firtinasi, Kiiciik Grup Tartismasi, Gosterim, Benzetim,
Seminer, Grup Calismasi, Saha Cahsmasi, Laboratuar,
Odev, Sozlii Sunumlar, inceleme, Anket Calismasi, Konuk
Konusmaci, Ogrenci Toplulugu Faaliyetleri ve Projeleri

Verilen Derece

Mezun olan ogrenciye Pazarlama Programinda on lisans
diplomasi verilir.

1. Ogrenci mezun oldugunda, egitim siiresinde kazandig
yeterlikleri gosteren dersler ve modiiller diploma ekinde
belirtilir.

2. Ogrenci, programi tamamlamadan ayrildiginda;
egitim siiresinde kazandig: yeterlikleri, dersleri ve modiilleri
gosteren bir belge verilir.

3. Programda kazandirilan mesleki yeterlikler; is
hayatinda Kkariyer gelistirmede, sertifika programlarinda ve
istendiginde diger tiim programlara gecislerde
degerlendirilir.

Kabul Kosullari

YOK iin ilgili mevzuat1 dogrultusunda OSYM tarafindan
belirlenir. Boliimiimiize YGS 6 puamyla tiim 6grenciler
basvurabilir.

Ust Kademeye Gecis

Programimizdan, mezun olanlar asagidaki lisans (4 yillik)
programlarina DGS (Dikey Gecis Sinavi) ile gecebilirler, yada
Acik 0gretim programlarindan siavsiz olarak devam edebilirler.

Dikey Gegis Yapilabilecek programlar.
Halkla Iliskiler ve Reklamcilik

Halkla iliskiler ve Tamitim

Tletisim

Isletme

Isletme Enformatigi

Isletme-Ekonomi

Lojistik Yonetimi




Pazarlama

Reklam Tasarm ve iletisimi
Reklamcihik

Reklamecilik ve Halkla Iliskiler
Uluslararasi isletme

Uluslararasi isletmecilik
Uluslararasi isletmecilik ve Ticaret
Uluslararasi Ticaret

Uluslararasi Ticaret ve Finansman
Uluslararasi Ticaret ve Isletmecilik

Uluslararasi Ticaret ve Lojistik

Mezuniyet Kosullari

Ogrenci, 120 AKTS/ECTS kredisini tamamlayarak, kendisine
verilen dersleri ve stajim tamamlayarak programdan basariyla
mezun olur.

Olcme ve
Degerlendirme
Yontemleri

Ogrenciler her yariyilda bir ara sinav ve yariyil sonu sinavina tabi
tutulurlar. Ayrica, gerekli goriildiigii takdirde proje, seminer,
arazi calismalari, kisa sinav, 6dev, laboratuvar ve benzeri yariyil
ici calismalara tabi tutulurlar.

Bir dersin, her yariyilda bir ara sinavi yapilir. Ara sinav, yariyil ici
calismalar ve yariyil sonu smavi notlar1 100 puan iizerinden
verilir. Ara smavin harf notuna katkis1 %40’tir. Yariyll sonu
sinavimin ve biitiinleme smavimin harf notuna katkis1 %60°dir.
Yariyll sonu smavinda 100 iizerinden en az 50 puan almak
zorunludur. Yariyll sonu sinavina girmeyen veya bu simnavdan en
az 50 puan alamayan 6grencileri biitiinleme smavina tabi tutulur.
Dersin gecilmesi icin en ara smavin %40+yil sonu smavi veya
biitiinlemenin % 60’1 50 ve iizeri olmahdir.




